
À Exportation et développement Canada (EDC), nous gardons ouverte la porte 

à l’exportation, car il y a toujours de nouveaux marchés à explorer, de nouveaux 

débouchés à saisir. Notre programme de cautionnement est l’un des moyens par 

lesquels nous pouvons vous aider à réussir sur les marchés mondiaux.

LE CAUTIONNEMENT, UNE PRATIQUE COURANTE

De plus en plus, les acheteurs demandent du cautionnement afin de s’assurer que leur vendeur pourra 
honorer ses obligations. Une telle sûreté prend généralement la forme d’instruments bancaires (lettres 
de garantie ou lettres de crédit standby) ou de cautionnements d’assurance (émis par l’intermédiaire 
de sociétés de cautionnement). L’acheteur peut exiger du cautionnement pratiquement à n’importe 
quelle étape du contrat. Or, l’obtention de ce cautionnement peut s’avérer coûteuse et risquée, car 
votre institution financière gèlera alors votre marge de crédit ou vous demandera un nantissement 
équivalant au montant du cautionnement. Sans compter que l’acheteur peut faire un appel du 
cautionnement même si vous n’avez rien à vous reprocher.

OBTENEZ DU CAUTIONNEMENT SANS IMMOBILISER VOS FONDS

Pour obtenir des instruments bancaires, vous devez habituellement fournir un nantissement. La marge 
pour garanties de cautionnements bancaires (marge PSG) d’EDC offre à votre institution financière 
une couverture à 100% contre tout appel d’un instrument bancaire émis en votre nom, et sert 
également de nantissement pour l’institution financière. Grâce à la marge PSG, votre fonds de 
roulement reste disponible et vous pouvez vous concentrer sur votre transaction.

PROTÉGEZ-VOUS CONTRE LES APPELS INJUSTIFIÉS

Même si vous n’avez pas failli à vos obligations contractuelles, votre acheteur peut faire un appel 
de votre cautionnement en tout temps, et votre institution financière doit alors payer le montant 
demandé. L’assurance pour cautionnement bancaire (PSI) d’EDC couvre jusqu’à 95 % des pertes 
attribuables à un appel injustifié ou à un appel découlant de circonstances indépendantes de votre 
volonté. Il s’agit là d’une couverture vitale lorsque vous avez donné en garantie votre fonds de 
roulement ou votre marge de crédit opérationnelle pour obtenir des instruments bancaires, qui 
peuvent représenter jusqu’à 25 % de la valeur totale du projet.

EDC FACILITE L’ÉMISSION DE CAUTIONNEMENT D’ASSURANCE

EDC partage les risques avec votre société de cautionnement en offrant de la réassurance 
qui couvre jusqu’à 85 % de la valeur du cautionnement. Notre appui est disponible pour les 
contrats dans tous les secteurs industriels et dans les marchés de cautionnement d’assurance 
non traditionnels. Vous avez besoin d’accroître votre capacité de cautionnement pour prendre 
de l’expansion? Là encore, EDC peut vous aider. Et si vous n’avez pas accès à une société de 
cautionnement, nos accords prête-nom pour caution pourraient vous être utiles.
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Couverture pour cautionnement  
de contrats

PRINCIPAUX AVANTAGES

Libérez votre fonds de roulement grâce à notre 
couverture pour cautionnement.

1.	� Obtenez du cautionnement sans 
limiter votre fonds de roulement

Si l’obtention d’un cautionnement limite votre 
fonds de roulement, nous pouvons offrir à votre 
banque une garantie couvrant intégralement la 
somme en jeu pour vous protéger en cas d’appel 
injustifié de la part de votre client.

2.	� Protégez-vous contre les appels 
injustifiés de cautionnement

Vous craignez que votre client fasse un appel 
injustifié de cautionnement? Notre assurance 
pour cautionnement couvre jusqu’à 95 % des 
pertes dans ces cas.

3.	� Laissez EDC partager le risque
Nous pouvons partager le risque avec votre so-
ciété de cautionnement en offrant une capacité 
de réassurance jusqu’à concurrence de 85 %.

›	POUR EN SAVOIR PLUS

	 Pour en savoir plus sur les solutions de 
cautionnement d’EDC, visitez-nous au  
www.edc.ca/formulairecautionnement.

	 This document is also available in English.

http://www.edc.ca/formulairecautionnement



